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Unternehm
enspräsentation

Deutsche G
igaN

etzG
m

bH
FTTH-Glasfaser-Anbieterm

it höchstem
 Q

ualitätsanspruch. 
Gründung durch TK-Experten in 2020, Sitz Ham

burg
•

InfraRed
Capital Partners |

SunLife
m

itvorerst 
Investitionsvolum

en
3 M

illiarden Euro 
•

Eigenw
irtschaftlicher Ausbau

|
Investor

Bedarfsidentifizierung, Planung, Vertrieb, Errichtung und 
Betrieb von FTTH-Glasfaseranschlüssen bis in die W

ohnung
•

Ganzheitlicher Ansatz: M
öglichst 100%

 FTTH Versorgung 
einer Region, kein Cherrypicking, punktuelle Ergänzung 
durch Förderverfahren
•

Kooperativer Ansatz m
it Stadtw

erken, Zw
eckverbänden, 

Breitbandinitiativen zur N
utzung vorhandener 

Infrastrukturen und Angebot von O
pen Access (BSA)



Deutsche GigaNetz Gm
bH

|
3

Unternehm
enspräsentation

M
it einem

 starken Investor als Partner
Über 20 Jahre Erfahrung in Infrastrukturinvestitionen
Infrared hat den deutschen FTTX-M

arkt als einen Zielm
arkt für den Entw

icklungsfonds, InfraRed
Infrastructure 

Fund V („IRIFV“) identifiziert. IRIFV ist durch institutionelle Investoren finanziert –
darunter befinden sich auch 

deutsche Pensionskassen.
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Unternehm
enspräsentation 

G
lasfaserausbau Deutsche G

igaN
etz

M
axim

ale Glasfaserversorgung beginnt m
it eigenw

irtschaftlichem
 Engagem

ent

•
Ausgangssituation und Voraussetzung:A

bstim
m

ung von 
geeigneten A

usbaugebieten für einen eigenw
irtschaftlichen 

A
usbau durch die D

eutsche G
igaN

etz G
m

bH

•
Verm

eidung Ü
berbau von G

lasfaser: Einbezug vorhandener 
Infrastruktur von Kom

m
une, Kreis, Zw

eckverband, Stadtw
erk

•
N

utzung von laufenden und künftigen Förderprojekten

•
Vorteil für die Kom

m
une und Bürger:

•
schneller FTTH

-A
usbau aus einer H

and 

•
m

axim
ale Versorgung m

it Ziel 100%
 aller A

dresspunkte

•
keine kom

m
unalen Investitionen nötig

100%
 

FTTH -
Versorgung
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Unternehm
enspräsentation

G
lasfaser FTTH versus xDSL
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o
Passives und aktives P2P für G

ew
erbekunden

o
Passives P2P-N

etz für jeden Anschluss
o

m
it aktivem

 G
PO

N
 Betrieb für Privatkunden

o
Änderungen vom

 PoP
m

öglich („Boost“)

Bau-und Faserkonzept
o

Backbone via G
asline/W

ingas, DB Broadband, N
G

N
 Fiber N

etw
ork 

(20 Jahre IRU
)

o
Standardverlegetiefe
vorzugsw

eise von 60 cm

o
Längstrasse (innerorts) i.d.R. in offener Bauw

eise
o

Q
uerungen geschlossene Bauw

eise (Erdrakete/HD-Bohrverfahren)
o

Längstrassen (ausserorts) m
it Kabelpflug, G

rabenfräse, HD-Bohrung
o

Hausanschlüsse m
ittels Erdrakete oder offene Bauw

eise
o

DG
N

 Vorgabe m
indestens ein deutschsprachiger M

A je Kolonne
o

2 Fasern pro W
E |

4 Fasern pro G
E |

2 Reservefasern je G
ebäude

o
Anschluss HÜ

P i.d.R. im
 Keller –

M
FH Inhouse

N
E4 inklusive

o
Fördergebiete: Ausbau gem

. Bundesm
aterialkonzept

o
G

ew
ährleistung: 5 Jahre

2/4n+2 Fasern

G
igaQ

ualitätsN
etz

Unternehm
enspräsentation
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Prioritäten für ein Qualitätsnetz 
Erfahrung im

 Bau und Betrieb

Unternehm
enspräsentation

Deutsche GigaNetzGm
bH

|

Über-Regionale Partner im
 Bau u.a. Visco, W

ayss&
 Freytag, 

Klenk &
 Sohn, Strabag, DIN

G-Group
o

Aus der Region für die Region
o

Jahrzehnte lange Erfahrung im
 Glasfaserausbau

o
Eigene

Projektleitung
und

Bauüberw
achung

vorOrt
o

datengestütztesroll-outTool
o

100%
ige

Q
ualitätsprüfung

und
Dokum

entation
telentGm

bH aus Backnang -N
etzbetrieb

o
24/7 an 365 Tagen

o
Service für m

ehrere tausend Technikstandorte m
it über 15 

Jahren Erfahrung
im

 Betrieb von TK Netzen
o

Spezialisiert auf kritische Infrastruktur, eigene Service Techniker
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Ausbauverfahren –
Stand der Technik

Offene Grabenbauw
eise

Fräsverfahren

Spülbohrverfahren

Pflugverfahren

Pressbohrverfahren 

Situationsbedingte Infrastrukturnutzung

8

Einsatz klassischer Verfahren –
unter Berücksichtigung örtlicher Situationen

Unternehm
enspräsentation
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M
it einem

 klaren Fokus

100%
 

Versorgung 

Point2Point Qualitätsnetz

Es ist Zeit für einen Paradigm
enw

echsel

Anspruch 100%
 Glasfaser

•
In 2 bis 4 Jahren zum

 Q
ualitätsnetz

•
optim

ale Versorgung aller Adressen 

•
optim

aler Ablauf zu G
unsten 

einer kurzen Realisierungszeit 

Unternehm
enspräsentation
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U
nsere Tarife 

Privatkunden

Fürs Kleingew
erbe: 
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enspräsentation

U
nsere Tarife 
Geschäftskunden
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1-2 M
onat

10 %
 Interessenten 

13
Unternehm

enspräsentation

M
arketing-&

 Vertriebskam
pagne

Lokal verankerte Kam
pagne zur Ansprache der Bürger

Launch
Ansprache

zum
Start

Akquise
Interessenten-

kam
pagne

Bau
Gezielte

Verdichtung

Service
Upselling und 
Optim

ierung

Kooperation
Kooperations-
vereinbarung

Initiale Kam
pagne m

it 
Außenw

erbung, PR-
und SocialM

edia, 
Ladengeschäft 

Tow
nhallM

eetings

Einbindung lokaler
Fürsprecher, Events,

Persönliche 
Ansprache durch 

Vertriebsteam

Baustellen-
kom

m
unikation und 

Nachbarn als 
M

ultiplikatoren

Kundenservice und 
-Bindung, Vertrieb 

von Zusatzleistungen

M
edien-Event, 
W

ebsite,
Erste Sichtbarkeit im

 
Stadtbild

3-4 M
onate

35 %
 Interessenten

5 bis X M
onate

> 35 %
 Interessenten

Vorverm
arktung

Bauverm
arktung

N
achverm

arktung
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Unternehm
enspräsentation

M
arketingbaukasten

Den Ausbau erklären und Bürger begeistern
•

Einrichtung eines Ladengeschäfts
•

Tow
nhallM

eetings |
W

ebinare
•

M
arkstände |

W
ochenm

ärkte
•

Vor-O
rt-Vertrieb (Beraterteam

)
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Glasfaseranschlusses der Deutschen GigaNetz
Vorteile des DGN Glasfaseranschlusses
•

Anerkannte und zukunftssichere 
Gebäudeerschließung -steigert die Attraktivität 
von Kom

m
unen &

Im
m

obilien (statistisch 5-7%
)

•
Verlustfreie Ü

bertragung riesiger Datenm
engen. 

Gleichbleibend hohe sym
m

etrische Bandbreite. 
Kein Sharing. Keine Längenrestriktionen. 

•
U

nerlässlich bei Videokonferenzen, Gam
ing, 

Hom
e-Schooling, Stream

ing, O
ffice 365, Sm

art-
Hom

e, IP-TV, Cloud-Diensten u.a.

•
Dedizierte Glasfaser bis in jede W

ohnung

•
Keine Baukosten für Kunde und Kom

m
une

Deutsche GigaNetz
•

Langfristig orientierter Q
ualitätsanbieter für Privat-, 

Gew
erbe-und öffentliche Kunden sow

ie 
N

etzbetreiber m
it Serviceversprechen.

•
Stabilität und Liquidität. Finanziert von einem

 der 
größten Infrastrukturinvestoren, Teil des 
kanadischen Versicherungskonzern Sun Life. 
Langfristige Perspektive sow

ie aktuelles  
Investitionsvolum

en von vorerst 3 M
rd. €

•
Schw

erpunkt eigenw
irtschaftlicher Bau &

 Betrieb 
von FTTH-Anschlüssen. Kom

bination m
it 

Förderm
odellen für m

axim
ale Versorgung

•
M

odernste System
e und Prozesse

•
Expertenteam

 aus der Branche

Unternehm
enspräsentation 
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W
as unterscheidet uns von M

itbew
erbern?

Gem
einsam

 m
it Ihnen realisieren w

ir 100%
 Glasfaser aus einer Hand 

Langfristige Qualität auf allen Ebenen

•
Bevorzugt klassischer 60cm

 Tiefbau durch regionale 
Tiefbauunternehm

en 

•
Point2Point N

etzarchitektur bietet enorm
e  

Zukunftssicherheit und verm
eidet Bauintervalle

•
Hochw

ertiges N
okia Aktivnetz &

 Deutscher 
N

etzbetrieb garantiert Datensicherheit

•
M

ehr &
 garantierte Leistung fürs Geld. Günstige und 

sym
m

etrische Bandbreiten auch in W
ohn-und 

M
ischgebieten verfügbar

•
Geschw

indigkeit dank parallelerAktivitäten
(Verm

arktung
<> Planung/Bau) und hohem

 
w

irtschaftlichem
 Anreiz (keine Bestandskunden)

Unternehm
enspräsentation 
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Kooperation ist unser Credo

•
Ausbau im

 Schulterschluss m
it der Kom

m
une. Basis: 

vom
 HSGB freigegebene Kooperationsvereinbarung

•
U

nser Anspruch ist im
m

er eine 100%
 Versorgung 

einer Kom
m

une.O
ft>90%

 eigenw
irtschaftlich plus 

Integration Infrastruktur und Förderung

•
Erfolgreicher Anbieter in Projekten Gigabitregion 
FrankfurtRheinM

ain, Gigabitregion Heilbronn-
Franken 

•
Ü

bergabe digitaler GIS-Planung bei Projektende

•
Ö

ffnung der N
etze für M

itbew
erber (O

penAccess
|

W
holesale)
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Einfach loslegen
Kooperationsvereinbarung in Hessen durch 
Städte-und Gem

eindebund freigegeben

Unternehm
enspräsentation 
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Piero F. Irrera
Bereichsleiter Region W

est
Telefon +49 40 605 980 220
M

obil   +49 162 2871 334
piero.irrera@

deutsche-giganetz.de

Deutsche GigaN
etz Gm

bH
Schauenburgerstraße

27
20095 Ham

burg

+49 40 605980-000
info@

deutsche-giganetz.de
w

w
w.deutsche-giganetz.de




